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Herausforderungen 
bei Preisänderungen

Hoher manueller Aufwand
Preisvereinbarungen und Konditionen 
müssen einzeln manuell erstellt und 

gepflegt werden Informationsverlust
Keine auswertbare Erfassung von 
Gründen für Preisänderungen und 

ihre Entwicklung

Unübersichtlichkeit
Keine Übersicht über die 
Preisvereinbarungen, ihre 

Konditionen und Gültigkeitsrahmen

Intransparenz Ineffizienz



Die Änderungen der Preise werden 

nach erfolgreicher Genehmigung 

automatisch in die Geschäftsdaten

Ihres S/4HANA Systems übertragen.

Wie es funktioniert…

Konditionsdaten Änderungen

Vertrieb verhandelt neue 
Konditionen mit Kunden. 

Konditionen müssen neu erstellt 
oder anfgepasst werden.

Einkauf verhandelt neue 
Konditionen mit Lieferanten. 

Einkaufsinfosätze und Lieferpläne 
müssen anfgepasst werden.



Einheitlicher Prozess

Von der Erstellung des Price Agreements bis zu der 
Aktualisierung der Geschäftsdaten im 

S/4HANA System

Auto. Übertragung ins 
S/4HANAGenehmigungs-schrittePlausibilitäts-prüfungenNachverfolgbarkeit der 

Änderungen

DONE

Error 
Handling



Price Agreements Übersicht

Übersicht aller 
bestehenden Agreements 

Suche nach diversen 
Kriterien

Direkte Erstellung
neuer Agreements 
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Ergänzung zum Standard
 “Price Conditioner only”



Material Preisübersicht

1

Details und Navigation in 
der Preisvereinbarung1

3

Org.Elemente (Bereiche)
Vertrieb / Einkauf2

4
2

Periodenübergreifende 
Preisübersicht4Kopfdaten zum Material3

Ergänzung zum Standard
 “Price Conditioner only”



Material Preisübersicht - Änderungsgründe

1

Änderungsgründe der 
letzten Preisperiode1

Ergänzung zum Standard
 “Price Conditioner only”



Neuanlage / Preispflege

3

Vollständiger Support der 
Preiskalkulation von S/4HANA

1
1

2
2 Preise der Vorgänger-Periode werden als 

Standard-Wert übernommen

3 Zuvor gepflegter Target Value muss 
erreicht werden

Ergänzung zum Standard
 “Price Conditioner only”



Ein paar Vorteile durch den „Price Conditioner“

Effizienzsteigerung

durch Prozessautomatisierung  

Sicherheit 
Governance u. Betrugsprävention 

durch Checks, Genehmigungen u. 

Rollenkonzepte 

SAP zertifiziert 
Qualität einer SAP 

zertifizierten Applikation

Zentrale Verwaltung 
von Preisvereinbarungen 

im Vertrieb und Einkauf 

Transparenz
durch Erfassung, Pflege u. 

Analyse v. Änderungsgründen

Einfaches Handling
flexible mit Org.-Bereichen und 

weiteren Kriterien suchen



Follow up „QUICK CHECK“

“Der Gesprächsinhalt” – zu besprechen

• Status S/4 HANA Strategie
• Projektierung / Rollouts / Produktiv

• Unternehmensstruktur (Abriss)

• Strategie Preisstruktur in der Gruppe vs. Company

• Struktur der Kondititionen 

• Aktueller Ablauf in der Konditionspflege 

(Optimierungsbedarf / Potenzial)

• Szenarien mit Price Conditioner

• Umsetzungsstrategien

• Weiteres Vorgehen

“Gemeinsames Ziel” – Ersteinschätzung 

Wie unterstützt der Price Conditioner

Optimierungen im Preismanagement 

im individuellen Anwendungsfall?

”Unser Service” - Kostenfreies Expertengespräch 
2 – 3 h remote
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Vielen Dank für Ihre 
Aufmerksamkeit!

Daniel Schroeder
daniel.schroeder@operayo.de
M: +49 176 978 496 84

Frank Blasberg
frank.blasberg@operayo.de
M: +49 172 288 6442

Passion for Digital Innovations


