SEEsEs
88 ii-onlinekonferenz

.. kompakt informiert.

Produktion mit SAP
Logistik mit SAP
Handel mit SAP




Preise und Konditionen in S/4HANA effektiv managen mit Price Conditioner
weniger Aufwand - mehr Uberblick
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Hoher manveller Aufwand

Preisvereinbarungen und Konditionen
missen einzeln manuell erstellt und

gepflegt werden Informationsverlust

Keine auswertbare Erfassung von
Griinden fir Preisénderungen und
ihre Entwicklung

Unibersichtlichkeit =—

Keine Ubersicht ber die
Preisvereinbarungen, ihre
Konditionen und Giltigkeitsrahmen SVHF"iece=.

e —

Intransparenz Ineffizienz




Wie es funktioniert...

Die der Preise werden
nach erfolgreicher Genehmigung

in die

lhres Systems Ubertragen.

.YS/4 HANA

( Procurement ) ( Sales

{

Finance ) <

verhandelt neue
Konditionen mit Lieferanten.

Einkaufsinfosétze und Lieferpldne
missen anfgepasst werden.

@

conditioner |

Analytics
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< Management @ >
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Anderungen

verhandelt neue
Konditionen mit Kunden.

Konditionen miissen neu erstellt
oder anfgepasst werden.




Einheitlicher Prozess

Preiséinderung

Price Agreement
Erstellung

Anderung von
Konditionen

Erfassung

Error
Handling

Prifung

Genehmigung

Aktualisierung >

Analyse &
Reporting

Von der Erstellung des

bis zu der

Aktualisierung der Geschéftsdaten im

DONE

Nachverfolgbarkeit der
Anderungen

Plausibilitéts-prifungen

System

Genehmigungs-schritte

Auto. Ubertragung ins
S/4HANA



rice Agreements Ubersicht

nach diversen
Kriterien

Direkte
neuer Agreements

aller
bestehenden Agreements

Ergdnzung zum Standard
“Price Conditioner only”

operayo:  Price Agreement v

Standard v

Suche in: "Apps"

DS

Agreement: Sales Office: Customer: Sold-to party: Sales Area: Material: Customer Material: Maintainer Group:
I l by description or external ref ‘ l by ID or description ‘ l by no. or name ‘ l by no. or name ‘ [ by ID or description l [ by matl no. or description l I by matl no. of customer l [ by name v l
I Valid From: Valid To:
i | 19.06.2023 | [ 31.12.9999 ‘ [ start |

PriceAgreement (22)

Agreement

>

Deal or No Deal
DOND

Kunden-Folgeausstattung gemaR vorliegenden Distributionsvertrag
TB006

Pricecorrrection new competitors on the Market
Adjustment Preorder Qunatity

Agreement 2023 "Extra Conditions"
GTM Support new Products

V2301
V2301

Long Term request for accessoires
Long Term request for accessoires

Need 4 Speed
Need 4 Speed

Velocity require Speed
Need 4 Speed

Kunden-Folgeausstattung gemaR vorliegenden Distributionsvertrag
TB005

Kunden-Folgeausstattung gemaR vorliegenden Distributionsvertrag
TB004

Distribution Agreement 2025
TB003

2nd equipment request
Ersatz

Kunden-Folgeausstattung gemag vorliegenden Distributionsvertrag
TB002

Customer

Velocity Cycles /| US /| CHARLESTON
USCU_S08

Turbo Bikes / US | MIAMI
USCU_S10

Greenhigh Bikes /| US | NASHVILLE
USCU_S09

Greenhigh Bikes / US | NASHVILLE
USCU_S09

Velocity Cycles / US /| CHARLESTON
USCU_So08

Velocity Cycles / US /| CHARLESTON
USCU_S08

Velocity Cycles /| US | CHARLESTON
USCU_S08

Velocity Cycles / US /| CHARLESTON
USCU_S08

Turbo Bikes /| US | MIAMI
USCU_S10

Turbo Bikes | US | MIAMI
USCU_S10

Turbo Bikes | US | MIAMI
USCU_S10

Velocity Cycles / US /| CHARLESTON
USCU_S08

Turbo Bikes | US | MIAMI
USCU_S10

Create Agreement
- s s el

Validity

01.01.2023 - 31.12.2023

01.04.2026 - 30.06.2026

01.01.2024 - 31.03.2024

01.03.2023 - 31.12.2023

01.01.2023 - 31.12.2023

01.01.2023 - 25.05.2042

01.01.2024 - 31.12.2024

01.01.2023 - 31.12.2023

01.01.2026 - 31.03.2026

01.02.2025 - 31.12.2025

01.01.2025 - 31.12.2025

17.02.2023 - 31.12.2023

01.01.2024 - 31.12.2024



Material Preisiibersicht

in : Periodenibergreifende
: : : : : Kopfdaten zum
der Preisvereinbarung Vertrieb / Einkau
< operayo Price Agreement v Suche in: "Apps" Q Q DS
¢ | ] | ] | ] | ] | ] | ] | ] | ] | ] | ] [ ] [ [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] —_—— [ ] —_—— [ ] —_—— 1
Sales I 950 BIKE (MZ-FG-C950) i
| Kunden-Folgeausstattung gemaf vorliegenden Distributionsvertrag | . I
|
I Turbo Bikes / US / MIAMI (USCU_S10) : | currency: usb |
| .
01.04.2026 - 30.06.2026 I nit of Measure: pC |
1 2 J . | goprn  Sces  ChangsHitory
:Dom. Sales Org US - Direct Sales - Product Division 00 (1710-10-00) : b ‘ 1 PC
I I
Condition i Price Price Price Price
l I I Lo e < 01.01.2023 01.01.2024 01.02.2025 01.01.2026 ?
| C950 BIKE (MZ-FG-C950) I I i I 0 s i J (i J
| | I YPR1 Base Price 700,00 / 1 PC 73000/ 1 PC 74000 / 1 PC 77000 / 1 PC
l I I Base Price 700,00 / 1 PC 73000/ 1 PC 74000 / 1 PC 77000 / 1 PC
| €990 Bike (MZ-FG-C990) I |
| | I YSA1  Amortization-Tooling 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC
| l I Amortization 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC
I M500 BIKE (MZ-FG-M500) |
|
I | | YSM1  Mat Ind Sur-Aluminum 100,00 / 1 PC 100,00 / 1 PC 10000 / 1 PC 12000 / 1 PC
I YSM3  Mat Ind Sur-Copper 50,00/ 1 PC 50,00 / 1 PC 60,00/ 1 PC 60,00 / 1 PC
I YSM4  Mat Ind Sur-Nickel 50,00/ 1 PC 50,00 / 1 PC 50,00 / 1 PC 50,00 / 1 PC
| Material Surcharge 200,00 / 1 PC 200,00 / 1 PC 21000/ 1 PC 23000/ 1 PC
|
Erganzung zum Standard I Total 1.000,00 / 1 PC 1.030,00 / 1 PC 1.050,00 / 1 PC 1.100,00 / 1 PC
“Price Conditioner only” I




Material Preisiibersicht - Anderungsgriinde

o der
letzten Preisperiode

Pricing Scales Change History H " I
| . :
YPR1 - Base Price I
1 PC |
| Change Reason Value Additional Description :
Condition AENF Price I Contractual price rice
Type Lolisiuie 01.01.2023 I 30 USD scheduled and agreed 1.2b26
o ‘ change
63 . 60
YPRL  Base Price 70000 / 1 PC 730pd  YSM1 - Mat Ind Sur-Aluminum 1 pc
_ i
Bese Flice 200,00 AL e e 73O:OC Change Reason Value Additional Description ] I EC
CoCD 20 USD stock exchange |
YSA1l Amortization-Tooling 100,00/ 1 PC 100,'00 i i PC
i
Amortization 100,00/ 1 PC 100.201_ I re — —  IuyuU 7 I FL T IUUUU 7 _1 l PC
YSM1 Mat Ind Sur-Aluminum 100,00/ 1 PC 100,00/ 1 PC 100,00/ 1 PC 12000/ 1 PC
YSM3 Mat Ind Sur-Copper 50,00/ 1 PC 5000/ 1 PC 60,00/ 1 PC 60,00/ 1 PC
YSM4 Mat Ind Sur-Nickel 50,00/ 1 PC 50,00 / 1 PC 50,00 / 1 PC 50,00 / 1 PC
Material Surcharge 200,00/ 1 PC 200,00 / 1 PC 210,00 / 1 PC 230,00/ 1 PC
Total 1.000,00 / 1 PC 1.030,00 / 1 PC 1.050,00 / 1 PC 1.100,00 / 1 PC

Ergdnzung zum Standard
“Price Conditioner only”



Neuvanlage / Preispflege

0 Vollsténdiger Support der

von

9 Preise der Vorgdnger-Periode werden als
Ubernommen

e Zuvor gepflegter muss
erreicht werden

Ergdnzung zum Standard
“Price Conditioner only”

Suche in: "Apps"

C950 BIKE (MZ-FG-C950) (READY FOR MAINTENANCE)

QA DS

Pricing Scales Change History
1 PC
| ] | ] | ] I
Condition —_— Price Price
Do ) 01.01.2026 01.04.2026 |
0 s T S :
YPR1  Base Price 77000 / 1 PC i 790,00 [ i PC ]
Base Price 77000 / 1 PC I 79000/ 1 PC
YSAL Amortization-Tooling 100,00 / 1 PC II 100,00 I 1 PC I |
[ |
Amortization 100,00 / 1 PC . 100,00 / 1 PC I
YSM1  Mat Ind Sur-Aluminum 000/ 1 PC ] w000 | 1 PC| I
| ] | ] | ] L I L I L I 1
YSM3  Mat Ind Sur-Copper 60,00 / 1 PC || 60,00 l - pC | I
s e - e e e - e = |
YSM4  Mat Ind Sur-Nickel 5000/ 1 PC T 5000 | 1 pc] ||
i , I
YSM5 Mat Ind Sur-Steel ‘ . 0,00 ] PC l
YSM6 Mat Ind Sur-Plastic i 0,00 [ - pC l I
YSM9  Mat Ind Sur-Other | I 0,00 l - pC | |
Material Surcharge 230,00/ 1 PC I 250,00 / 1 PC I
i
Value of goods 1.100,00 / 1 PC 1.140,00 / 1 PC I
Net Value for Item 1.100,00 / 1 PC I 1.140,00 / 1 PC I
: |
Net Value 2 1.100,00 / 1 PC I1.140,00 / 1 PC
Net Value 3 1.100,00 / 1 PC l114000/ 1 pc I
| ] | ] | ] |
Total 1.100,00 / 1 PC 1.140,00 / 1 PC

Initial Total Value

Value Difference | -60,00/1 PC :
Percentage Difference I 2.0 %

1.200,00/1 PC

m S Abbrechen




Ein paar Vorteile durch den ,Price Conditioner”

O

durch Erfassung, Pflege u. von Preisvereinbarungen

durch Prozessautomatisierung Analyse v. Anderungsgriinden im Vertrieb und Einkauf

Governance u. Betrugsprévention
. flexible mit Org.-Bereichen und Qualitét einer SAP
durch Checks, Genehmigungen v.
weiteren Kriterien suchen zertifizierten Applikation
Rollenkonzepte




Follow up ,,QUICK CHECK”

@ “Gemeinsames Ziel” — Ersteinschitzung “Der Gesprachsinhalt” — zu besprechen

Wie unterstitzt der Price Conditioner Status S/4 HANA Strategie

Optimierungen im Preismanagement

*  Projektierung / Rollouts / Produktiv
im individuellen Anwendungsfall?

Unternehmensstruktur (Abriss)

e  Strategie Preisstruktur in der Gruppe vs. Company

e  Struktur der Kondititionen

€ ”"Unser Service” - Kostenfreies Expertengesprach *  Aktueller Ablauf in der Konditionspflege

2 —3 h remote (Optimierungsbedarf / Potenzial)

Szenarien mit Price Conditioner

Umsetzungsstrategien

Weiteres Vorgehen



Vielen Dank fir lhre
Aufmerksamkeit!

'price @

conditioner

Daniel Schroeder
daniel.schroeder@operayo.de

M: +49 176 978 496 84

Ein Produkt der

Frank Blasberg
frank.blasberg@operayo.de
M: +49 172 288 6442

operayo

Passion for Digital Innovations %



